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ОСОБЛИВОСТІ КОРЕЛЯЦІЙНИХ ЗВ’ЯЗКІВ ФІНАНСОВО-ЕКОНОМІЧНИХ 
ПОКАЗНИКІВ ЛІСОГОСПОДАРСЬКИХ ПІДПРИЄМСТВ  

У ЗАКАРПАТСЬКІЙ ОБЛАСТІ 

PECULIARITIES OF CORRELATION RELATIONSHIPS  
OF FINANCIAL AND ECONOMIC INDICATORS OF FORESTRY ENTERPRISES 

IN THE TRANSCARPATHIAN REGION

Роботу присвячено вирішенню актуального завдання – пошуку чинників впливу на ефективність роботи лісогос-
подарських підприємств Закарпатської області. Проведено кореляційний аналіз зв’язку вибраних результуючих показ-
ників (чистий дохід, чистий прибуток та загальна рентабельність) з іншими показниками діяльності лісогосподар-
ських підприємств для виявлення потенціалу розвитку лісового сектору краю загалом. За допомогою автоматичних 
обчислень отримано матрицю, яка показує щільність зв’язку між вибраними показниками та чинниками впливу. Ви-
окремлено ключові чинники, з якими виявлено найщільніший кореляційний (кількісний) зв’язок. Результати аналізу дали 
змогу визначити причини такого впливу та можливі варіанти щодо забезпечення зростання вибраних результуючих 
показників діяльності підприємств. Отримані результати допоможуть керівникам у процесі планування та прийнят-
тя рішень, що, своєю чергою, зможе суттєво поліпшити кінцеві результати діяльності підприємств для забезпечення 
ефективного їх розвитку в майбутньому.

Ключові слова: лісове господарство, кореляційний аналіз, фінансовий стан підприємства, чистий дохід, чистий 
прибуток, загальна рентабельність.

Forestry occupies an important place in the economy of the whole country, especially in Transcarpathia, one of the richest 
regions in forest resources. The work is devoted to solving the actual problem – the search of factors of influence on the efficien-
cy of forestry enterprises of Transcarpathian region.The article provides a correlation analysis of the relationship of selected 
resulting indicators with other indicators of forestry enterprises to identify the development potential of the forestry sector as a 
whole. Modern management of any enterprise is difficult to carry out without the use of methods of statistical analysis. For these 
companies a correlation analysis of the mutual influence of balance sheet, financial activity, financial condition of companies, 
labor force and efficiency of the use of capital assets and the resulting characteristics of the company was carried out.For the 
analysis we used the average performance of 20 forestry enterprises in the Transcarpathian region for the period 2013-2020. 
Indicators that were studied include balance sheet indicators, income statement, personnel efficiency, profitability, liquidity, effi-
ciency of fixed assets, financial stability and business activity. The following indicators were chosen as the resultant ones: 1) net 
income, 2) net profit, and 3) total profitability of enterprise activities. Correlation calculations were performed using the Statis-
tical Package for the Social Sciences. Using automatic calculations, a matrix showing the density of the relationship between 
the selected indicators and the impact factors was obtained. In the process, the key factors with which the densest correlation 
(quantitative) relationship was found, i.e. having the greatest influence on the selected resulting indicators of the enterprises of 
the industry were highlighted. The results of the analysis allowed us to identify the causes of this impact and possible options to 
ensure the growth of net income, profit and profitability of the forest industry enterprises. The results obtained will help manag-
ers in planning and decision-making on the work of enterprises, which in turn can significantly improve the final results of their 
activities to ensure the effective development of enterprises in the future.

Keywords: forestry, correlation analysis, financial condition of the enterprise, net income, net profit, total profitability.

Постановка проблеми. Ефективне управління 
підприємством неможливе без використання сучас-
них методів статистично-економічного аналізу та еко-
номіко-математичного моделювання. Серед переваг 
застосування подібних методів – можливість виявити 
чинники, які прямо чи опосередковано впливають на 
дохідність та прибутковість підприємства – одні з най-

головніших показників ефективності їхньої роботи. 
У сучасних умовах надзвичайної актуальності набу-
ває питання про визначення прямої залежності між 
дохідністю фірми, її ефективною діяльністю та показ-
никами, які характеризують роботу підприємства зага-
лом. Саме дослідження кореляційних зв’язків дасть 
змогу здійснити аналіз та оцінку їхнього впливу для 
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пошуку потенціалу розвитку лісогосподарської галузі 
Закарпаття загалом.

Аналіз останніх досліджень і публікацій. Питання 
лісового господарства стають популярними остан-
німи роками, потребують підвищеної уваги та знахо-
дяться у площині наукових досліджень. Дослідженню 
питань стану та вдосконалення лісової галузі країни 
присвятили роботи Н.І. Цегельник [1], І.А. Дубович, 
Г.М. Лесюк [2], С.С. Слава, В.В. Пугінська, В.В. Чиняк 
[3] та ін. Більшість дослідників приділяла увагу 
вивченню питань визначення фінансово-економічного 
стану та перспектив розвитку лісогосподарських під-
приємств країни. 

Формулювання цілей статті. За широкого засто-
сування у дослідженнях методів традиційного статис-
тичного аналізу, про що свідчить достатньо велика 
кількість наукових праць на цю тему, у проблематиці 
лісового сектору використання таких методів є досить 
обмеженим. Уважаємо, що він потребує додаткової 
уваги, адже через визначення ключових чинників, що 
впливають на його доходи, рентабельність та прибут-
ковість, цей метод за своєї простоти і доступності може 
стати допоміжним інструментом для вироблення ефек-
тивніших рішень щодо розроблення подальшої стра-
тегії та тактики розвитку лісового господарства краю. 
Мета дослідження полягає у виявленні кореляційних 
зв’язків показників чистого доходу, чистого прибутку 
та загальної рентабельності з іншими показниками 
діяльності лісогосподарських підприємств Закарпат-
ської області для виявлення потенціалу та можливос-
тей розвитку лісового сектору краю загалом.

Теоретико-методологічним базисом роботи є нау-
кові праці вітчизняних та зарубіжних учених щодо 
розвитку лісового господарства країни, використання 
методів статистично-економічного аналізу та еконо-
міко-математичного моделювання. Для досягнення 
поставленої мети використано такі методи дослі-
дження, як аналіз і синтез, дедуктивний та графічний 
методи, кореляційний аналіз, методи порівняння та 
узагальнення тощо.

Виклад основного матеріалу. Кореляційний ана-
ліз (кореляційний метод) – метод дослідження вза-
ємозалежності ознак у генеральній сукупності, які 

є випадковими величинами з нормальним характером 
розподілу [4]. Даний аналіз дає змогу виміряти ступінь 
зв'язку між змінними, відібрати чинники, які найсуттє-
віше впливають на залежну змінну, віднайти причинні 
зв’язки, які раніше були невідомими [5]. 

Кореляційні обчислення здійснювалися за допо-
могою програми SPSS (Statistical Package for the 
Social Sciences – «статистичний пакет для суспільних 
наук»), про яку автори вже згадували у попередніх 
дослідженнях [3].

Для того щоб результати були точними, до уваги 
бралися лише ті показники, які показали хорошу щіль-
ність із результуючим показником, але водночас із 
метою уникнення автокореляції між собою вони пови-
нні мати найнижчу щільність зв’язку.

Для державних лісогосподарських підприємств 
Закарпатської області було прийнято рішення провести 
кореляційний аналіз взаємовпливу показників балансу, 
фінансової діяльності, фінансового стану підприємств, 
робочої сили та ефективності використання основних 
засобів і результуючих показників діяльності підпри-
ємства. Для аналізу використовувалися середні показ-
ники діяльності 20 лісогосподарських підприємств 
Закарпатської області за період 2013–2020 рр.

Як результуючі показники вибрано такі: чистий 
дохід, чистий прибуток та загальна рентабельність 
діяльності підприємства.

Аналізовані чинники впливу об’єднано в окремі 
групи відповідно до змісту показників для зручності 
роботи з ними. 

На рис. 1 показано кореляційні зв’язки між резуль-
туючими показниками та показниками балансу.

Як бачимо, найбільше кількісних зв’язків з аналі-
зованими показниками балансу показав чистий при-
буток. Показник, який із даної групи корелював би 
з усіма результуючими показниками, відсутній. 

Найвищий кореляційний зв’язок із чистим дохо-
дом та прибутком показали такі показники: сума 
балансу (var00014), необоротні активи (var00002), 
основні засоби (var00003), оборотні активи (var00004), 
власний капітал (var00010) та поточні зобов'язання 
і забезпечення (var00013). Загальна рентабельність 
підприємства – показник, котрий не показав багато 

Рис. 1. Кореляція результуючих показників з показниками балансу*

* var00002 – необоротні активи, var00003 – основні засоби, var00004 – оборотні активи, var00005 – запаси, var00006 – дебіторська заборго-
ваність за продукцію, товари, роботи, послуги, var00007 – дебіторська заборгованість по розрахунках із бюджетом, var00008 – інша поточна 
дебіторська заборгованість, var00009 – гроші та їх еквіваленти, var00010 – власний капітал, var00011 – нерозподілений прибуток (непокритий 
збиток), var00013 – поточні зобов'язання і забезпечення, var00014 – баланс
Джерело: розроблено авторами на основі розрахунків в SPSS та внутрішньої звітності підприємств [6]

 

-0,2
0

0,2
0,4
0,6
0,8

1
VAR00002

VAR00003

VAR00004

VAR00005

VAR00006

VAR00007
VAR00008

VAR00009

VAR00010

VAR00011

VAR00013

VAR00014

VAR00015 (чистий дохід)

VAR00026 (чистий 
прибуток)
VAR00033 (загальна 
рентабельність)



58

«Економічний вісник НТУУ  "Київський політехнічний інститут"»              № 21, 2022

кореляційних зв’язків із показниками балансу. Вагому 
залежність виявлено тільки з нерозподіленим прибут-
ком (var00011).

Усі вагомі зв’язки мають пряму залежність. Це озна-
чає, що зростання значення кожного окремого аналізо-
ваного показника може забезпечити зростання резуль-
туючого показника (чистого доходу, чистого прибутку, 
загальної рентабельності), для якого той виявився 
вагомим, і навпаки.

На рис. 2 відображено зв’язки аналізованих резуль-
туючих показників із показниками звіту про фінансові 
результати та показано їх інтенсивність. Абсолютно 
очікуваними виявилися високі зв’язки чистого доходу 
та прибутку з усіма показниками аналізованого блоку.

Такі статті витрат, як: 1) загальні витрати підпри-
ємства (var00027), 2) витрати від операційної діяль-
ності (var00028), 3) собівартість реалізованої продукції 
(товарів, робіт, послуг) (var00016), 4) адміністративні 
витрати (var00018), 5) витрати (дохід) з податку на при-
буток (var00025) показали також прямий зв’язок із чис-
тим доходом та прибутком. Цілком логічним є й зв’язок 

загальної рентабельності з 1) фінансовим результатом 
від операційної діяльності (var00021), 2) фінансовим 
результатом до оподаткування (var00024) та 3) чистим 
фінансовим результатом (var00026), адже у самій фор-
мулі визначення показника рентабельності присутній 
чистий прибуток, числове значення якого дуже схоже 
з іншими двома корелюючими показниками.

Відповідно до рис. 3, єдиним показником із даної 
групи, що корелює з усіма результуючими, є фондоозб-
роєність. 

Щодо окремих результуючих показників, то чис-
тий дохід та чистий прибуток мають прямі кореляційні 
зв’язки з фондом оплати праці (var00029) та чисель-
ністю працівників (var00031). 

Обернений кореляційний зв’язок чистого доходу та 
показників рентабельності продажу (var00040), рен-
табельності реалізованої продукції (var00034) та рен-
табельності виробництва продукції (var00035) може 
вказувати на недостатньо високу ефективність вироб-
ничої діяльності підприємств, низьку додану вартість 
продукції, що виробляється. 

Рис. 2. Кореляція результуючих показників з показниками звіту про фінансові результати*

* var00015 – чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг), var00016 – собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, 
послуг), var00017 – валовий прибуток (збиток), var00018 – адміністративні витрати, var00019 – витрати на збут, var00021 – фінансовий 
результат від операційної діяльності, var00024 – фінансовий результат до оподаткування, var00025 – витрати (дохід) із податку на прибуток, 
var00026 – чистий фінансовий результат, var00027 – загальні витрати підприємства, var00028 – витрати від операційної діяльності
Джерело: розроблено авторами на основі розрахунків в SPSS та внутрішньої звітності підприємств [6]

Рис. 3. Кореляція результуючих показників із показниками ефективності використання персоналу,  
рентабельності, ліквідності та фондоозброєністю підприємств*

* var00029 – фонд оплати праці, var00031 – чисельність працівників, var00032 – середньомісячна з/п штатних працівників, var00033 – загальна 
рентабельність діяльності, var00034 – рентабельність реалізованої продукції, var00035 – рентабельність виробництва продукції, var00036 – 
рентабельність операційної діяльності, var00037 – рентабельність звичайної діяльності, var00038 – рентабельність майна, var00040 – рента-
бельність продажу, var00077 – фондоозброєність
Джерело: розроблено авторами на основі розрахунків в SPSS та внутрішньої звітності підприємств [6]
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Кореляційні зв’язки чистого прибутку з деякими 
показниками рентабельності є очевидними через 
участь даного результуючого показника у формулах їх 
розрахунку. 

Прямі кореляційні зв’язки з усіма аналізованими 
показниками рентабельності показала загальна рента-
бельність. Також кількісні взаємозалежності результу-
ючого показника були виявлені із середньомісячною 
зарплатою штатних працівників (var00032).

Чистий дохід показав прямі кількісні зв’язки з кое-
фіцієнтом автономії (var00047), стійкого фінансування 
(var00050) та коефіцієнтом оборотності оборотних 
засобів (var00058). Показники, які мають обернений 
кореляційний зв’язок із чистим доходом, – це: 1) кое-
фіцієнт концентрації залученого капіталу (var005051), 
2) коефіцієнт поточного зобов’язання (var00049), 
3) тривалість обороту оборотних засобів (var00059).

Майже такою самою є ситуація з показником 
чистого прибутку, але, крім аналогічних чистому 
доходу показників впливу, обернений кореляційний 
зв’язок виявлено з коефіцієнтом фінансового левери-
джу (var00053), коефіцієнтом фінансової залежності 
(var00048). Зрозумілим є прямий кількісний зв’язок 
результуючого показника з часткою прибутку від 
звичайної діяльності до оподаткування у поточних 
зобов’язаннях (var00073), часткою чистого прибутку 
в загальній вартості активів (var00067) та часткою при-
бутку до сплати податків і процентів у загальній вар-
тості активів (var00068), де в знаменнику формули – 
чистий прибуток або сума, значно наближена до нього. 

Загальна рентабельність показала щільний зв’язок 
із: 1) часткою прибутку від звичайної діяльності до 
оподаткування у поточних зобов’язаннях (var00073), 
2) часткою нерозподіленого прибутку у загальній вар-
тості активів (var00072), 3) часткою чистого прибутку 
в загальній вартості активів (var00067), 4) часткою 
прибутку до сплати податків і процентів у загальній 
вартості активів (var00068). Обернену кореляційну 
залежність результуючого показника виявлено з коефі-

цієнтом фінансового левериджу (var00053) та коефіці-
єнтом фінансової залежності (var00048). 

У результаті аналізу виявлено, що на чистий дохід 
найбільшою мірою впливає багато показників, але, 
оскільки між ними існує певна кореляція, на даному 
етапі роботи було виокремлено такі показники для 
подальшого їх аналізу в наступних дослідженнях та 
здійснення регресійного моделювання: 1) основні 
засоби, 2) чисельність працівників, 3) адміністративні 
витрати, 4) запаси, 5) гроші та їх еквіваленти, 6) витрати 
на збут, 7) коефіцієнт автономії, 8) дебіторська заборго-
ваність за продукцію, товари, роботи, послуги, 9) дебі-
торська заборгованість по розрахунках із бюджетом, 
10) рентабельність виробництва продукції. 

Найбільші кількісні зв’язки з чистим прибутком 
було виявлено із показниками: 1) основні засоби, 
2) чисельність працівників, 3) гроші та їх еквіваленти, 
4) адміністративні витрати, 5) коефіцієнт автономії, 
6) дебіторська заборгованість за продукцію, товари, 
роботи, послуги, 7) дебіторська заборгованість по 
розрахунках із бюджетом, 8) нерозподілений прибу-
ток (непокритий збиток), 9) інша поточна дебіторська 
заборгованість, 10) рентабельність операційної діяль-
ності, 11) коефіцієнт фінансової залежності, 12) фон-
доозброєність.

Щодо загальної рентабельності, то показниками 
впливу виокремлено такі: 1) рентабельність операцій-
ної діяльності, 2) рентабельність майна, 3) середньомі-
сячна заробітна плата штатних працівників, 3) коефіці-
єнт фінансової залежності, 4) нерозподілений прибуток 
(непокритий збиток), 5) рентабельність реалізованої 
продукції, 6) фондоозброєність, 7) фінансовий резуль-
тат від операційної діяльності, 8) інша поточна дебі-
торська заборгованість.

Як підсумок, важливі прямі і обернені зв’язки 
показників були зведені разом (табл. 1). 

Символом «↑» у таблиці означено прямі залежності 
між чинниками впливу та результуючими показни-
ками, а «↓» – обернені залежності. 

Рис. 4. Кореляція результуючих показників із показниками фінансової стійкості, ділової активності  
та питомою вагою окремих показників*

* var00047 – коефіцієнт автономії, var00048 – коефіцієнт фінансової залежності, var00049 – коефіцієнт поточного зобов’язання, 
var00050 – коефіцієнт стійкого фінансування, var00051 – коефіцієнт концентрації залученого капіталу, var00053 – коефіцієнт 
фінансового левериджу, var00058 – коефіцієнт оборотності оборотних засобів, var00059 – тривалість обороту оборотних засо-
бів, var00064 – коефіцієнт оборотності власного капіталу, var00067 – частка чистого прибутку в загальній вартості активів, 
var00068 – частка прибутку до сплати податків і процентів у загальній вартості активів, var00072 – частка нерозподіленого 
прибутку у загальній вартості активів, var00073 – частка прибутку від звичайної діяльності до оподаткування у поточних 
зобов’язаннях
Джерело: розроблено авторами на основі розрахунків в SPSS та внутрішньої звітності підприємств [6]
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Висновки. Таким чином, у результаті дослідження 
виявлено перелік показників, які на досліджуваних 
підприємствах мають найбільший вплив на вибрані 
результуючі показники розвитку підприємств галузі 
(чистий прибуток, чистий дохід та загальну рента-
бельність). 

Нарощення обсягів основних та оборотних активів 
підприємства показало прямий зв’язок із результую-
чими показниками, що вивчалися. Збільшення як влас-
ного капіталу, так і поточних зобов’язань забезпечує 
зростання чистого доходу, прибутку.

Прямий зв’язок чистого доходу та прибутку з показ-
никами статей витрат із фінансового звіту підприємств 
дає змогу зробити висновки про можливість забез-
печити зростання дохідності та прибутковості під-
приємств галузі через збільшення вкладень в обсяги 
виробництва.

Через прямий зв’язок усіх результуючих показників 
із фондоозброєністю можна припустити, що зростання 
ступеня забезпеченості співробітників основними засо-
бами забезпечує підвищення обсягів прибутковості та 
рентабельності галузі у цілому. За аналізований період 

Таблиця 1
Прямі та обернені кореляційні зв’язки з результуючими показниками

Чинник впливу

Результуючий показник

Чистий 
дохід

Чистий 
прибуток

Загальна 
рентабельність 

діяльності
Необоротні активи ↑ ↑
Основні засоби ↑ ↑
Оборотні активи ↑ ↑
Запаси ↑
Дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги ↑ ↑
Дебіторська заборгованість по розрахунках із бюджетом ↑ ↑
Інша поточна дебіторська заборгованість ↑ ↑
Гроші та їх еквіваленти ↑ ↑
Власний капітал ↑ ↑
Поточні зобов'язання і забезпечення ↑ ↑
Баланс (все майно) ↑ ↑
Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) ↑ ↑
Валовий прибуток (збиток) ↑ ↑
Адміністративні витрати ↑ ↑
Витрати на збут ↑
Витрати (дохід) із податку на прибуток ↑ ↑ ↑
Загальні витрати підприємства ↑ ↑
Витрати від операційної діяльності ↑ ↑
Фонд оплати праці ↑ ↑
Чисельність працівників ↑ ↑
Середньомісячна ЗП штатних працівників ↑
Рентабельність реалізованої продукції ↓ ↑
Рентабельність виробництва продукції ↓ ↑
Рентабельність операційної діяльності ↑ ↑
Рентабельність звичайної діяльності ↑ ↑
Рентабельність майна ↑ ↑
Рентабельність продажу ↓ ↑
Фондоозброєність ↑ ↑
Коефіцієнт автономії ↑ ↑
Коефіцієнт фінансової залежності ↓ ↓
Коефіцієнт поточного зобов’язання ↓ ↓
Коефіцієнт стійкого фінансування ↑ ↑
Коефіцієнт концентрації залученого капіталу ↓ ↓
Коефіцієнт фінансового левериджу ↓ ↓
Коефіцієнт оборотності оборотних засобів ↑
Тривалість обороту оборотних засобів ↓
Коефіцієнт оборотності власного капіталу ↓ ↓
Частка чистого прибутку в загальній вартості активів ↑ ↑
Частка прибутку до сплати податків і процентів у загальній вартості активів ↑ ↑
Частка нерозподіленого прибутку у загальній вартості активів ↑
Частка прибутку від звичайної діяльності до оподаткування у поточних 
зобов’язаннях ↑ ↑

Джерело: розроблено авторами
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збільшення кількості працівників призводило до одно-
часного підвищення як доходів, так і прибутків аналі-
зованих підприємств, і навпаки. Зростання фонду заро-
бітної плати також позитивно позначалося на чистому 
доході та прибутку галузі. Особливо показовим є пря-
мий зв'язок із прибутком, що може свідчити навіть про 
стимулюючу роль фонду оплати у забезпеченні цього 
показника. Водночас підвищення середньомісячної 
зарплати штатних працівників прямо корелює тільки 
з показником загальної рентабельності. Цікавим фак-
том виявилася відсутність навіть мінімальних зв’язків 
із показником продуктивності праці.

Обернений зв’язок чистого доходу з деякими показ-
никами рентабельності (рентабельність реалізованої 
продукції, рентабельність виробництва продукції та рен-
табельність продажу), як уже було сказано, може свід-
чити про незалежність доходів від ефективності роботи 
підприємств. Таким чином, формування доходів є спе-
цифічним у лісогосподарській галузі, що, можливо під-
дається поясненню через розуміння тривалості вироб-
ничого циклу та особливостей формування собівартості 
протягом циклів господарської діяльності (зокрема, 
вирощування лісу). Також це може бути пов’язано з висо-
кою собівартістю продукції у тих випадках, коли зрос-
тання обсягів реалізації у грошовому вимірі пов’язано 
не зі зростанням її доданої вартості завдяки вдоскона-
ленню якісних характеристик, а більшою мірою через 
кількісне нарощення виробництва, збільшення одиниць 
випуску товарів/послуг, що одночасно провокує зрос-
тання статті витрат собівартості. 

Чистий прибуток логічно показав кількісні зв’язки 
з тими показниками рентабельності, у розрахунку яких 
використовується він сам або максимально наближене 
до нього значення (наприклад, фінансовий результат 
до оподаткування). Аналогічно і щодо загальної рента-
бельності: прямі кореляційні зв’язки виявлено з усіма 
іншими досліджуваними показниками рентабельності. 

На основі отриманих даних можна припустити, що 
зростання обсягів власного капіталу (що знаходиться 
у чисельнику формул для розрахунку показників фінан-
сової стійкості і займає там більшу вагу відповідно до 
даних звітності підприємств) забезпечить збільшення 
отриманого чистого доходу, що, очевидно, теж є спе-
цифікою лісогосподарської галузі з довготривалими 
циклами виробництва. Коефіцієнт фінансової залеж-
ності та коефіцієнт фінансового левериджу показали 
обернений зв’язок із чистим прибутком та загальною 

рентабельністю. У даній ситуації це цілком логічною, 
адже зростання суми пасиву за рахунок тільки залуче-
них джерел, без адекватного підвищення вартості влас-
ного капіталу, не може забезпечити довгострокове при-
буткове функціонування роботи підприємств, а саме 
довго строковість була покладена в основу формування 
вибірки показників для даного дослідження. Тоді як 
зростання поточних зобов’язань характеризується пря-
мим кореляційним зв’язком із доходами і чистим при-
бутком, але не має значимого зв’язку з рентабельністю, 
так само як і зменшення частки власного капіталу 
в пасиві балансу вже описується оберненою залеж-
ністю. Це свідчить про те, що поточні зобов’язання пра-
цюють на підтримку поточної діяльності без фокусу на 
ефективність. Отже, визначення і оптимальних пропо-
рцій співвідношення власного капіталу та запозичених 
джерел, і напрямів використання останніх є одним із 
важливих питань, з яким стикаються менеджери будь-
якої фірми та галузі. Аналогічно складається ситуація 
з показниками коефіцієнта поточного зобов’язання та 
коефіцієнта концентрації залученого капіталу, з якими 
виявлено обернені кількісні зв’язки з чистим доходом 
і прибутком. Збільшення частки залучених активів та 
зростання терміну тривалості обороту оборотних засо-
бів, тобто зменшення ефективності використання обо-
ротних активів підприємства, негативно впливає на 
обсяги чистого доходу аналізованих підприємств галузі.

Логічно, що зростання чистого прибутку в будь-якій 
варіації співвідношень, що аналізувалися, забезпечува-
тиме підвищення показника загальної рентабельності 
підприємств. Проте тут важливим є не скорочення зна-
чень показників, відносно яких і визначається частка 
прибутку, а пошук шляхів їх спільного збалансованого 
росту задля забезпечення розвитку діяльності аналізо-
ваних підприємств. 

Таким чином, результати дослідження показують, 
що на основі кореляційного аналізу можна виділити 
конкретні показники, впливаючи на які керівники змо-
жуть суттєво поліпшити кінцеві результати діяльності 
підприємств, що забезпечить їх ефективний розвиток 
у майбутньому.

Проведені розрахунки можна використовувати для 
визначення співвідношення між різними параметрами. 
Але варто зауважити, що дані результати стосуються 
тільки цієї вибірки та особливостей досліджуваного 
виду діяльності. Слід рекомендувати майбутні дослі-
дження з використанням регресійних функцій.
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